Schliissel zum Erfolg?

gie_ I vermdgensverwaltende fonds

Die Begeisterung fiir vermogensverwaltende Fonds ist derzeit uniibersehbar,
vollig unkritisch darf man dieser Produktsparte aber nicht gegeniibertreten.

enn jemand im Jahr
2020 auf die Entwick-
lungen des deutschen

Investmentfondsmarktes zuriick-
blickt, wird er wahrscheinlich
feststellen, dass das Thema ,,ver-
mogensverwaltende Fondskon-
zepte™ der stirkste Trend der ge-
rade angebrochenen Dekade
war. Aus Vertriebssicht fithrt
heute an den Fonds, deren Ma-
nager sich weder an einer festen
Benchmark orientieren noch ei-
ner festgelegten Asset Allocation
folgen, kein Weg mehr vorbei.
Laut einer Studie des Beratungs-
hauses Plansecur sehen Finanz-
berater in der Anlageform die
beste Mdglichkeit, in der aktuel-
len wirtschaftlichen Situation
Vermégen aufzubauen — weit vor
allen anderen giingigen Produkt-
klassen. 79 Prozent der Befrag-
ten setzen vermdgensverwalten-
de Fonds demnach auf Platz eins
ihrer Empfehlungsliste.

Das Angebot wéchst

Leider wird man auch erst im Jahr 2020
wissen, ob die Hoffnungstréiger die in sie
gesetzten Erwartungen erfiillt haben. Heute
prisentiert sich das Konzept zwar als Schliis-
sel zum weiteren Vertriebserfolg; die Gefahr,
dass die wirklich nachhaltig guten Produkte
in einem Meer von Mitliufern und Nach-
ahmern untergehen, ist aber gegeben. Derzeit
greifen die Fondsanbieter den Trend nimlich
begeistert auf und bedienen die steigende
Nachfrage Monat fiir Monat mit neuen
Losungen. Solche Newcomer miissen aber
unbedingt ausreichend lange beobachtet wer-
den, bevor ein praktischer Einsatz angeraten
ist. Und nicht einmal das ist einfach, Weil
sich aber die flexiblen ,,Alleskénner nicht so
recht in das géngige Schubladensystem uni-
verseller Fondsdatenbanken fiigen, ist paral-
lel eine zunehmende Spezialisierung durch
neue Datenbankanbieter zu beobachten. So
bietet seit Anfang des Jahres die ESD Multi-
Manager GmbH Beratern die erste fokussier-
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Das enorme Interesse des Vertriebs an vermégensverwaltenden Fonds liste
einen wahren Boom aus. Ob wir es aber hier tatsachlich mit dem ultimativen
Schiiissel zum Anlageerfolg zu tun haben, muss sich noch weisen.

te Durchblickshilfe fiir den Vergleich und die
Auswahl vermégensverwaltender Fonds. Die
Datenbank mit rund 1250 gelisteten Fonds ist
Grundlage der von FONDS professionell
regelméBig an dieser Stelle verdffentlichten
Ubersicht vermdgensverwaltender Produkte
(siche Tabellen ab Seite 50).

Seit wenigen Wochen ist auch das ESD-
Forum online. Neben den wesentlichen
Daten aller vermogensverwaltend gemanag-
ten Fonds der ESD-Datenbank bietet die
Plattform Finanzberatern die Mbglichkeit
zum gegenseitigen Austausch ihrer Erfah-
rungen sowie zur Diskussion mit den Fonds-
managern (www.mmd-forum.de).

Boutiquen-Filter

Ein gemeinsames Merkmal vieler erfolg-
reicher vermégensverwaltender Fonds ist,
dass sie nicht den Ideen groBer Produkt-
schmieden, sondern kleinen, unabhingigen
Fondsboutiquen mit innovativen Anlagelon-
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zepten entspringen, weshalb der
Anteil sogenannter Private-Label-
Fonds am Gesamtmarkt in den
letzten Jahren stetig gewachsen
ist. Allerdings fehlte bislang ein
Filter, um speziell die Boutiquen-
produkte aus dem marktiibergrei-
fenden Produktuniversum heraus-
zufiltern. Die Liicke will die Pri-
vatbank Hauck & Aufhiuser mit
einer neuen Datenbank fiillen.
,,Im Fokus stehen alle in Deutsch-
land zum Vertrieb zugelassenen
Fonds, deren Asset Manager kei-
ne Vollbanklizenz besitzen und
nicht zu einem Unternehmen mit
einer Vollbanklizenz gehdren®, er-
klart Frank Eichelmann von
Hauck & Aufhiuser, die die Run-
dumbetreuung von Fondsbouti-
quen zu ihrem Geschiftsfeld
zdhlt. Allerdings, so Eichelmann
weiter, gehe es weniger um eine
reine Researchdatenbank als viel-
mehr um den Status quo und eine
bessere  Vergleichbarkeit der
Fonds. ,,Wir mochten in erster Li-
nie durch mehr Transparenz das
Thema Boutiquen weiter vorantreiben. Bis-
lang offene Fragen zur Zahl der Anbieter, der
Fonds und der Assetklassen sowie der in die-
sem Segment aktiven Kapitalanlagegesell-
schaften und Depotbanken wollen wir beant-
worten und die Daten analysieren.” Die
aggregierten Ergebnisse verdffentlicht Hauck
& Aufhiuser ab sofort quartalsweise auf der
Internetseite www.private-label-fonds.info.
Zurzeit weist die in einem Joint Venture mit
dem Frankfurter Family Office Portfolio
Consulting entwickelte Datenbank etwa 200
Asset Manager und rund 970 Fonds mit ei-
nem Gesamtvolumen von 35 Milliarden Eu-
ro aus. Auch fiir Private-Label-Fonds mit
vermdgensverwaltendem Charakter kénnte
es kiinftig eine Definition samt sauberer Ka-
tegorisierung geben. Daran, so Eichelmann,
arbeite man aber noch.

Zu den klassischen Fondsboutiquen zihlt
die M.E.T. finanz aus Kulmbach. Die Abldir-
zung steht fiir das etwas holprige Motto ,,Mit
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Monaten fiir den breiten Markt offen”

Erfolg zur Top-Performance®, trifft aber —
zumindest bislang — auf den hauseigenen
M.E.T. Fonds PrivatMandat zu, In der aktu-
ellen ESD-Auswertung der Gruppe ,,Fonds
jlinger als drei Jahre* erreicht der flexibel
anlegende Fonds auf Jahressicht eine Top-
Platzierung und muss sich auch im Vergleich
mit etablierten Anlagekonzepten erfolgrei-
cher Vermdgensverwalter nicht verstecken
(siehe Chart Seite 48 und Tabelle auf Seite
52). Zwar erst im Dezember 2008 aufgelegt,
ist das dem Fonds zugrunde liegende Trend-
folgesystem deutlich ilter. ,,Wir haben be-
reils 1995 gemeinsam mit einem Mathema-
tiker fiir unsererKundendepots Algorithmen
fir Indizes entwickelt”, erkldrt Fondsmana-
gerin Simone Miiller Esche, die die
Anlagestrategie gemeinsam mit ihrem Mann
und einem kleinen Team umsetzt.

Seit 1999 erfolgreich

Nach kleineren Anlaufschwierigkeiten,
insbesondere durch etliche Fehlsignale, ar-
beitet das System seit 1999 unverindert und
zudem extrem erfolgreich. Bis Ende 2009
erzielten die Miillers eine jihrliche Rendite
von 20 Prozent. Dabei hatten die beiden §-34c-
Berater eine Fondsvariante fiir ilre Strategie
urspriinglich nur fiir ihr eigenes und das Ver-
mégen von zehn ihrer wichtigsten Kunden
ins Leben gerufen, woher auch die Bezeich-
»PrivatMandat* ,»Nachdem
jedoch immer mehr Beraterkollegen auf
unseren Fonds aufmerksam geworden sind,
haben wir ihn seit gut neun Monaten auch fiir
Fremdinvestoren geoffnet*, so Miiller-Esche.

Fiir flexible Managementansitze typisch,
versucht auch M.E.T. in Abwiirtsphasen

nung rithrt.
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rechtzeitig auf Nummer sicher zu gehen und
umgekehrt in Wachstumsphasen Marktchan-
cen effektiv zu nutzen. Realisiert wird dieser
Anspruch durch eine Anlagestrategie, die ge-
streut {iber fiinf verschiedene Einzelmirkte
zwischen Aktienfonds und Geldmarktpro-
dukten switcht, sobald das System entspre-
chende Signale liefert. Deutlich offensiver
als mancher Kollege setzt Miiller-Esche
dabei auch auf das Potenzial der Frontier
Markets wie etwa Indonesien oder Kenia,
die, wie sie sagt, ,,im Vergleich zu etablierten
Mirkten nicht selten einen stabileren Per-
formancebeitrag leisten®. Allerdings sei die
derzeitige Seitwirtsbewegung auch fiir das
M.E.T.-System nicht optimal und wiirde eine
gesicherte Performance bislang verhindern.
.Wir handeln quasi permanent und sind
schon mehrmals in diesem Jahr in Mirkte
ein- und ausgestiegen, sagt Miiller-Esche.
.-Das schmerzt schon.” Dem grofien Interesse
am Fonds tut dies jedoch keinen Abbruch.
Selbst Fragen, ab welchem Volumen man den
Fonds schlieBen werde, gebe es bereits. ,,Bei
500 Millionen Buro wére definitiv Schluss®,
so Miiller-Esche. Angesichts von derzeit
zehn Millionen Euro sei dies aber ohnehin
ein bisschen zu viel Zukunftsmusik.

Nichtis fiir Renditejager

Auf ein ebenfalls praxiserprobtes Anlage-
konzept setzt der neue flexible, global anle-
gende Dachmischfonds FP Erfolgsstratgeie
Dynamic UI der Financial Planning GmbH,
die aufmerksamen Lesern von FONDS pro-
fessionell ein Begriff sein diirfte. Bereits in
der Ausgabe 1/2009 haben wir in dem Artikel
»Niemals ungesichert” das Depotsicherungs-
modell der Freiburger Finanzberatung vorge-
stellt, das nun eins zu eins im Fondsmantel
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Ausgehend von seinem Start im Dezember 2008,
muss der M.E.T. Fonds PrivatMandat den Vergleich
mit groBen Namen nicht scheusn. Am Chart des
FP Erfolgsstrategie |dsst sich deutlich der Manage-
ment- und Strategiewechsel Anfang 2010 ablesen.
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Sascha Anspichler, Financial Planning GmbH: ,Bei
Fehlentwicklungen wird per Hand eingegriffen.”

umgesetzt wird. Den Kern bildet, stark ver-
einfacht, eine technische Komponente, die
bei den Indizes EuroStoxx 50 wie auch MSCI
World die Abweichungen der 200-Tage-Linie
misst und durch vorab definierte Grenzen
Kauf- und Verkaufssignale ausldst, ,,.Der In-
dikator ist bei Analysten sehr beliebt, weil er
Kursschwankungen gldttet und den eigent-
lichen Trend hervorhebt®, erklirt Geschifts-
fithrer Sascha Anspichler, der gemeinsam mit
seinen Geschiftspartnern Mathias Lebtig und
Jirgen Schwab bei Fehlentwicklungen ,,per
Hand* eingreift. Hatten sich die Finanzbera-
ter bei der Einfiihrung der Abgeltungsteuer
zunéchst gegen die Auflage eines eigenen
Dachfonds entschieden, ergriffen sie, bestirkt
durch den Erfolg des eigenen Konzepts,
Ende vergangenen Jahres die Chance und
tibernahmen einen bestehenden Dachfonds
von der Performance IMC. Herausgekom-
men ist laut Anspichler ein Fonds von Be-
ratern fiir Berater, der vor allem eines
verspricht: Transparenz auf allen Ebenen.
»Unsere Kunden sind iiber unsere Anlage-
strategie und Marktmeinung immer infor-
miert — wie auch iiber die Abstéinde der Indi-
zes zu ihren Schwellen.*

Trotz des Vakuums durch die komplette
Portfolioumstellung zwischen Januar und
Mai konnte durch Zufliisse und Gewinne das
urspriingliche Fondsvolumen des FP Erfolgs-
strategie Dynamic UI von knapp drei Millio-
nen Euro bislang mehr als verdoppelt wer-
den. Man habe es aber ohenhin nicht eilig, so
Anspichler. ,,Der Fonds ist mit Sicherheit
nichts fiir Renditejéger. Es geht nicht um die
lukrativsten Mirkte, sondern darum, Fehl-
signale zu vermeiden.” FP
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